
Course Outline 
"Breaking Barriers and Aligning Goals for Success: 

with T E A M " 

"รวมพลังเพ่ือมุ่งสู่เป้าหมายเดียวกัน ด้วย T E A M" 

 
      ตัวอย่างบรรยากาศกิจกรรม Team Building https://youtu.be/Psl44RFE88U 
  
         ความประทับใจจากผู้เข้าร่วมกิจกรรม 
          https://youtu.be/dWGM4dUpURU      https://youtu.be/zGAnJyfi5f8          
          https://youtu.be/WbnwB16WlxY                
___________________________________________________________________________________________________ 
กิจกรรม Team building 1 วันน้ี ออกแบบมาเพ่ือช่วยละลายพฤติกรรม ลดกําแพงในการทํางานในระหว่างแผนก ระหว่าง
การทํางานร่วมกัน ทําให้ทุกคนมองจุดหมายขององค์กรร่วมกัน โฟกัสท่ีผลสําเร็จของงานเป็นหลักมากกว่าผลประโยชน์
ส่วนตัวเอง เพ่ือให้สุดท้ายได้ผลลัพธ์ในการบริหารทีมไปในแนวทางเดียวกัน เพ่ิมประสิทธิภาพ เพ่ิมรายได้ให้กับองค์กร 
 
 

ผู้เข้าอบรม  
พนักงานทุกแผนก หัวหน้างาน และผู้บริหาร  
 

วัตถุประสงค์ และผลลัพธ์ที่คาดว่าจะเกิดขึ้น  
เม่ือจบกิจกรรมแล้วผู้เข้าอบรมควรจะ 

• การมองผลประโยชน์ขององค์กรเป็นหลัก ด้วยการรู้จักตัวเองเพ่ือการพัฒนาตัวเองสู่การพัฒนา      
องค์กรเป็นการเช่ือมโยงให้เป็นอันหน่ึงอันเดียวกัน 

• การบริหารจัดการโดยรวมจากระดับบนลงสู่ระดับล่างไปในทิศทางเดียวกัน 
• มี Mindset และการปฎิบัติเพ่ือไปการไปสู่เป้าหมายเดียวกัน 
• ลดกําแพงของตัวเอง และเคารพสิทธิของผู้อ่ืน 
• การรักษาสิทธิขององค์กรท่ีเช่ือมโยงกับสิทธิของตัวเอง และสิทธิของผู้อ่ืน      
• สร้างพ้ืนท่ีปลอดภัยให้กับทุกคนและลดตัวตนของตัวเอง ด้วยกิจกรรมท่ีง่าย ทุกคนทําได้ 
• มีหลักการดึงศักยภาพของแต่ละคน ด้วยทักษะการโค้ช (ตามมาตรฐานของสหพันธ์โค้ชนานาชาติ ICF 

International Coaching Federation)  
• สรุปการเรียนรู้ด้วยเทคนิคของกระบวนกรมืออาชีพ 

             
             

https://youtu.be/Psl44RFE88U
https://youtu.be/dWGM4dUpURU
https://youtu.be/zGAnJyfi5f8
https://youtu.be/WbnwB16WlxY


             
             

 กําหนดการ 1 วัน   “T E A M เพื่อการพัฒนาคนพัฒนาทีม” 

------------------------------------------------------------------------ 
8.30 – 9.00 น.   ลงทะเบียน Breaking Barriers Aligning Goals fot Success with TEAM 
9.00 – 9.30 น.   กิจกรรมสร้างความสัมพันธ์ให้กันและกัน 
9.30 – 10.30 น.   บรรยายพร้อมทํากิจกรรม T E A M 
     กิจกรรมแรก E-Empathy การเข้าอกเข้าใจกัน 
10.30 – 10.45 น.                             พักรับประทานอาหารว่าง 
10:45 – 12:00 น. กิจกรรม A-Achievement การบรรลุจุดประสงค์เดียวกัน 

และ T-Together ไปด้วยกัน ทําด้วยกัน 
 สรุปการเรียนรู้ 
12.00 – 13.00 น.                             รับประทานอาหารกลางวัน 
13.00 – 14:30 น. กิจกรรม M-Myself เพ่ือการรู้จักตัวตนของตัวเองอย่างแท้จริง 
14.30 – 14.45 น.                             พักรับประทานอาหารว่าง 
14.45 – 16.15 น. แบ่งกลุ่มสรุปการเรียนรู้และระดมความคิด  
16.15 – 16.45 น. กิจกรรมสรุปตัวเองและการส่งเสริมองค์กร 
16:45 – 17:00 น. สรุปการเรียนรู้และตอบข้อซักถาม 
 

กําหนดการ 2 วัน   “T E A M เพื่อการพัฒนาคนพัฒนาทีม” 

------------------------------------------------------------------------ 
8.30 – 9.00 น.   Day1 ลงทะเบียน Breaking Barriers Aligning Goals fot Success with TEAM 
9.00 – 9.30 น.   พิธีเปิดงาน 
9.30 – 9.40น.   บรรยายพร้อมทํากิจกรรม T E A M 
9.40 – 10.30 น.     กิจกรรมย่อยสร้างความสัมพันธ์และละลายพฤติกรรม 
10.30 – 10.45 น.                             พักรับประทานอาหารว่าง 
10:45 – 12:00 น.                                กิจกรรมแรก T-Together ไปด้วยกัน ทําด้วยกัน 
      สรุปการเรียนรู้และตอบข้อซักถาม 
12.00 – 13.00 น.                             รับประทานอาหารกลางวัน 
13.00 – 14:30 น. กิจกรรม E-Empathy การเข้าอกเข้าใจกัน 
14.30 – 14.45 น.                             พักรับประทานอาหารว่าง 
14.45 – 17.00 น. กิจกรรมส่ือสารในองค์กรสร้างความสัมพันธ์ให้กันและกัน  
17:00 – 17:30 น. สรุปการเรียนรู้และตอบข้อซักถาม 
17.30 – 19.00 น.                             พักผ่อนตามอัทธยาศัยและรับประทานอาหารเย็น 
19:00 – 20:30 น.                             Party ธีม…………….. 
 
 
 



8.30 – 9.00 น.   Day2 ลงทะเบียน    
09.00 – 10.30 น. A-Achievement การบรรลุจุดประสงค์เดียวกัน  
 สรุปการเรียนรู้และตอบข้อซักถาม 
10.30 – 10.45 น.                             พักรับประทานอาหารว่าง 
10:45 – 11:30 น.   กิจกรรมย่อยสร้างความสัมพันธ์รวมพลังสร้างผลลัพธ์เป็นหน่ึงเดียว 
11:30 – 12:00 น.                            สรุปการเรียนรู้และตอบข้อซักถาม  จบหลักสูตร 
12.00 – 13.00 น.                             รับประทานอาหารกลางวัน 
13.00 – 14.00 น.                             กิจกรรมย่อยแสดงคววามรู้สึกต่อตนเอง เพ่ือนร่วมงาน องค์กร   
14.00 – 15.30 น.                              กิจกรรม M-Myself เพ่ือการรู้จักตัวตนของตัวเองอย่างแท้จริง  
 สรุปการเรียนรู้และตอบข้อซักถาม 
16.00.                                              พักผ่อนตามอัธยาศํย 
 
 
 
 

 
• T – Together ไปด้วยกัน 

 ด้วยการทํากิจกรรมด้วยกันท้ังเป็นคู่และเป็นกลุ่ม เพ่ือเป็นการทํางานร่วมกันสู่การเปิดใจของตัวเองและของกันและกัน  
 E – Empathy การเข้าอกเข้าใจกัน 
 -  ด้วยกิจกรรมท่ีเปิดโอกาสให้ทุกคนแสดงความคิดเห็น และการรับฟังของกันและกัน 
 A- Achievement การบรรลุจุดประสงค์เดียวกัน 
 - ด้วยกิจกรรมท่ีทุกคนมีส่วนร่วมในการลงมือทํากันทุกคน สู่จุดประสงค์ของทีมเพ่ือไปสู่เป้าหมายเดียวกันขององค์กร 
 M - Myself การรู้จักตัวตนของตัวเองอย่างแท้จริง 
 -  ด้วย Points of You โค้ชช่ิงการ์ด ด้วยการกลับมาสู่การให้เวลาตัวเอง เพ่ือการรู้จักตัวตนของตัวเองอย่างแท้จริง ไปสู่การ
พัฒนาตัวเองท่ีตรงจุดและตรงกับการพัฒนาองค์กร 

 
รูปแบบการเรียนรู้ 

• 10% วิทยากรนําเสนอ และยกตัวอย่าง กรณีศึกษา  



• 90% กิจกรรมการเรียนรู้ เช่น Activities , Group workshop , Brainstorm  
 
ตัวอย่างบรรยากาศกิจกรรม Team Building 
https://youtu.be/Psl44RFE88U  

 

 

  
 
 
ความประทับใจจากผู้เข้าร่วมกิจกรรม 
             
 https://youtu.be/dWGM4dUpURU 
              https://youtu.be/zGAnJyfi5f8  
 https://youtu.be/WbnwB16WlxY          
             
             
             
              
 
วิทยากร         

 

 

https://youtu.be/Psl44RFE88U
https://youtu.be/dWGM4dUpURU
https://youtu.be/zGAnJyfi5f8
https://youtu.be/WbnwB16WlxY


อ.ศุภกร บุญเจือ (อ.โทน่ี)  
Sales Trainer Expert & Consultant 
Certified Silva Method Instructor in Thailand 
 
Silva Method Meditation training offer dynamic meditation courses that will change the way you feel, think, 
and live. Now, It can be delivered by Thai instructor in Thai language and Thai student manual.  
 
อ.โทน่ี จบการศึกษาระดับปริญญาตรี คณะวิศวกรรมศาสตร์จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย และในระดับปริญญาโท  
คณะการจัดการเทคโนโลยี สารสนเทศ มหาวิทยาอัสสัมชัญ (ABAC) 
 
อ.โทน่ี มีประสบการณ์ในการทํางานกับบริษัทข้ามชาติอย่างเช่น IBM , Schneider Electric , Huawei Technologies, 
Veeam software , Zendesk, Infobip เป็นระยะเวลา 20 ปี ในตําแหน่งพนักงานขาย และผู้บริหารด้านการขาย ปัจจุบัน อ.โท
น่ีเป็นกรรมการผู้จัดการของบริษัท ทีม ซัคเซส จํากัด https://teamsuccess.co.th/ บริษัทแรกในไทยท่ีเป็น B2B Sales 
Agency ท่ีให้บริการด้านการขายครบวงจร (End to End Solution) ต้ังแต่การหาลีด บริการทํานัดประชุม บริการ 
outsource tele sales จัดฝึกอบรม Soft skill ด้านการขายและด้านธุรกิจ รวมถึงเป็นท่ีปรึกษาด้านธุรกิจ 
 
อ.โทน่ี มีประสบการณ์การทําสมาธิแบบเจริญสติในพุทธศาสนามากกว่า 10 ปี และได้ตัดสินใจเป็น "Certified Silva Method 
Instructor in Thailand" เม่ือปี พ.ศ. 2567 เน่ืองจากอ.โทน่ีต้องการใช้ความรู้น้ีเพ่ือสร้างการเปล่ียนแปลงเพ่ือชีวิตท่ีดีข้ึน
ของคนไทยในการใช้สมาธิในสายของการงานวิชาชีพ และการใช้ญาณหย่ังรู้ (Intuition) เพ่ือใช้ในการแก้ไขปัญหา การ
ตัดสินใจในหน้าท่ีการงาน อ.โทน่ีมีเป้าหมายการสอนด้านสมาธิน้ี ให้กับคนไทยมากกว่า 10,000 คนภายในไม่ก่ีปีข้างหน้า 
 
หลักสูตรฝึกอบรมหลักที่อ.โทนี่ได้ฝึกอบรม In-house เช่น  
 

• Unlock 10X Sales Success : ปลดล๊อกยอดขายทะยาน 10 เท่า 
• Unlock your Problem Solving & Decision Making ปลดล็อกการแก้ไขปัญหา และการตัดสินใจ 
• Secret of Millionaire Consultative Sales Closure : ความลับของนักปิดการขายเชิงท่ีปรึกษารายได้หลักล้าน 
• Unlocking Your Full Potential for Infinity Money: ปลดล๊อคศักยภาพสู่รายได้แบบไร้ขีดจํากัด  

           
 Platform คอร์สออนไลน์ ที่เชิญอาจารย์โทนี่ไปถ่ายทําวีดีโอคอร์สการสอน    
 SkillLane ปลดล็อกยอดขาย ทะยาน 10 เท่า https://www.skilllane.com/courses/Unlock-10x-Sales-Success  

                 SkillLane รายได้หลักล้านด้วยการปิดการขายทางโทรศัพท์  https://www.skilllane.com/courses/Make-Million-
Income-on-the-Phone  
  SkillLane คอร์ส "ความลับของนักปิดการขายเชิงท่ีปรึกษา (The Secret of 10x Consultative Sales Closure)"  

• https://www.skilllane.com/courses/the-secret-of-10x-consultative-sales-closure    
            

https://silvamethod.com/instructor/details/363
https://www.silvamethodthailand.com/
https://www.skilllane.com/courses/Unlock-10x-Sales-Success
https://www.skilllane.com/courses/Make-Million-Income-on-the-Phone
https://www.skilllane.com/courses/Make-Million-Income-on-the-Phone
https://www.skilllane.com/courses/the-secret-of-10x-consultative-sales-closure


     
  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 

พบกันหนังสือแปลภาษาไทย 

โดย ศุภกร บุญเจือ ภายในปี 2024 นี้ 

 

 
 
หนังสือขายดีหมวดบริหารที่นักธุรกิจ นักขายทุกคน
ต้องอ่านเพื่อเพิ่มทักษะด้านการขาย และยอดขาย 



Customer's Testimonial 
 
Team Building from Siam Interlock Tech https://youtu.be/Psl44RFE88U  
From CKD Thailand https://youtu.be/ntN-GUGh2Jc?si=YRm4vDbhbuj-gGTG 
From Wise Sight https://youtu.be/PqlOOthzA-s  
From Ball Technic (Thailand) https://youtu.be/fKlzI8laxOI?si=vXsoFrt2r_NJUxd_ 
From SCG Future Energy https://youtu.be/N4rS7QgR9f4?si=GG72PvRL2DVtiW_y 
From Exotic Food Public Company Limited https://youtu.be/11NBKFNY-N8  
From AJ E-Commerce https://youtu.be/ckZhFshoSTk?si=80kftR-Hj9Ro2xPB  
From Humanica , Tigersoft https://youtu.be/o51ZOBnL_EM  
From บริษัท สามรําโปรดักส์ฟู้ด https://youtu.be/0SrkSbTAWNw 
From Rocket Digital https://youtu.be/RUa_dVgH1Gs 
From Zipevent , Seekster , Precise Corporation  https://youtu.be/ifZW5OTi55g 
From True IDC https://youtu.be/TMlXHfCYdbo?si=PAfsiau6Ntws0RjI 
From J.I.B. Computer Group https://youtu.be/ojMcgt3PD_Q 
From Retail Corporate Company https://youtu.be/OGrAZW5IhQ4?si=mYjxAHlVOD2gog-Q 
From บริษัท กู๊ดวิล อะโกร จํากัด  https://youtu.be/jyIOC7i8tCM?si=OgcVdwfE7SlXMa6y  
From ภัทรเฮ้าส์ แอนด์ พร็อพเพอร์ต้ี https://youtu.be/CEbbNsac6iw?si=ukUfTvZkieH8UOfh 
From ชนะสุ พร๊อพเพอร์ต้ี https://youtu.be/r_i7G043dD0?si=FeAeDe2CFnm95318 
 
 
"ผมม่ันใจว่าถ้าทีมงานผมนําเทคนิคของอาจารย์โทน่ีสอนไปใช้ ภายใน 2-3 เดือน ยอดขายจะเพ่ิมข้ึนแน่นอน" 
 
คุณ ขวัญชัย ทองเกล้ียง ผู้จัดการฝ่ายขาย Precise Corporation Public Company Limited  
 
 

 
“ผมอยากให้พนักงานมีทักษะการขายท่ีดีมากข้ึน จึงได้เชิญอาจารย์โทน่ีมาให้ความรู้ในเร่ืองของ mindset ในการ
ทํางานขายท่ีถูกต้องสําหรับโลกธุรกิจยุคใหม่ มีวิธีเปิดบทสนทนากับลูกค้าอย่างมืออาชีพท้ังในการคุยกับผู้ใช้งาน
องค์กร และคุยกับตัวแทนจําหน่ายของเรา วิธีการส่ือสาร สร้างความสัมพันธ์ท่ีดีกับลูกค้า ซ่ึงอาจารย์โทน่ีได้แนะนํา
วิธีการเล่าเร่ืองแบบ story telling ซ่ึงดีมากครับ และเทคนิคการปิดการขายอีกหลายแบบ รวมถึงมีการ workshop 
เหตุการณ์สมมุติในการคุยกับลูกค้าจริง  ทําให้รู้ถึงข้อบกพร่องของแต่ละคน และนําไปแก้ไขได้ถูกจุด 
 
หลังเรียนจบแล้ว อาจารย์โทน่ีจะให้สร้าง line group ข้ึนเพ่ือส่งเน้ือหาการสอน และให้พนักงานขายได้ถามเพ่ิมเติมอีก
ด้วยครับ ทําให้ผมม่ันใจได้ว่า พนักงานจะได้นําความรู้ไปปฎิบัติให้เกิดผลลัพธ์ได้ดีกว่าแต่ก่อนครับ” 
 
คุณมุนินทร์  ปฐมอารีย์  
ผู้จัดการแผนกขาย บริษัท เอสซีจี ฟิวเจอร์ เอนเนอร์จี จํากัด 
 

https://youtu.be/Psl44RFE88U
https://youtu.be/ntN-GUGh2Jc?si=YRm4vDbhbuj-gGTG
https://youtu.be/PqlOOthzA-s
https://youtu.be/fKlzI8laxOI?si=vXsoFrt2r_NJUxd_
https://youtu.be/N4rS7QgR9f4?si=GG72PvRL2DVtiW_y
https://youtu.be/11NBKFNY-N8
https://youtu.be/ckZhFshoSTk?si=80kftR-Hj9Ro2xPB
https://youtu.be/o51ZOBnL_EM
https://youtu.be/0SrkSbTAWNw
https://youtu.be/RUa_dVgH1Gs
https://youtu.be/ifZW5OTi55g
https://youtu.be/TMlXHfCYdbo?si=PAfsiau6Ntws0RjI
https://youtu.be/ojMcgt3PD_Q
https://youtu.be/OGrAZW5IhQ4?si=mYjxAHlVOD2gog-Q
https://youtu.be/jyIOC7i8tCM?si=OgcVdwfE7SlXMa6y
https://youtu.be/CEbbNsac6iw?si=ukUfTvZkieH8UOfh
https://youtu.be/r_i7G043dD0?si=FeAeDe2CFnm95318


 
“ผมอยากให้พนักงานขายมีทักษะความรู้ด้านการขายท่ีทันสมัยมากข้ึน เลยได้เชิญอาจารย์โทน่ี ซ่ึงเป็นผู้เช่ียวชาญด้านการ
ขายตัวจริง โดยเฉพาะการขายองค์กรแบบ B2B มาสอนทีมงานของผม ซ่ึงอาจารย์ได้แชร์ความรู้หลายอย่างท่ีเป็นประโยชน์
มาก เช่น วิธีการเปิดบทสนทนากับลูกค้าอย่างถูกต้อง เทคนิคในการนําเสนออย่างไรให้ลูกค้าไม่น่าเบ่ือ การติดตามงาน
ลูกค้าหลายแบบ และเทคนิคปิดการขาย 
 
Workshop ของอาจารย์โทน่ี ทําให้ผมได้ทราบถึงข้อท่ีควรปรับปรุงของพนักงานขายในบางอย่างท่ีผมไม่ได้สังเกตเจอจาก
การทํางานกับเซลล์ท่ีผ่านมาด้วย ทําให้ผมรู้ถึงทักษะของเซลล์ท่ียังขาดอยู่ จะได้นําความรู้จากการฝึกอบรมคร้ังน้ีไปใช้ได้ดี
มากข้ึน และเพ่ือใช้ในการเพ่ิมยอดขายของเราท่ีวางแผนเอาไว้ในปีน้ีครับ” 
 
 
คุณชัยฐิวรรธน์ คําสัตย์  
กรรมการผู้จัดการ บริษัท บอล เทคนิค (ประเทศไทย) จํากัด 
 
 
 
"ปุ๊กได้เรียนคอร์สอาจารย์โทน่ี เคล็ดลับปิดการขายรายได้ 10 เท่า ซ่ึงอาจารย์ได้สอนเคล็ดลับใหม่ๆท่ีทีมขายเองยังไม่เคยรับรู้
มาก่อน ซ่ึงอาจารย์มีทริกดีๆมาสอนพวกเราค่ะ รู้สึกดีใจมากๆท่ีได้เรียนกับอาจารย์ค่ะ" 
 
คุณ ธัญชนก สุวรรณภักดี (ปุ๊ก)  
ฝ่ายขายในประเทศ - บริษัท เอ็กโซติค ฟู้ด จํากัด (มหาชน)  
 
 
“ทีมงานผมต้องการทักษะด้านการขายเพ่ิมเติม โดยเฉพาะเร่ืองการโทร cold call การปิดการขาย และสานต่อธุรกิจกับ
ลูกค้าเก่า จึงได้ให้อาจารย์โทน่ีมาสอนทีมงานขายของเราในแผนก AJ  
E-Commerce และแผนก AJ EV BIKE ซ่ึงหลังจบคอร์ส พนักงานขายของเราได้เทคนิคดีๆเพ่ิมเติม เช่น การวางแผน
การขาย การโทรหาลูกค้าใหม่ การติดตามงาน และการปิดการขาย อาจารย์โทน่ียังมีนัดหมายกับทีมผู้บริหารของเรา
หลังฝึกอบรม เพ่ือติดตามการเปล่ียนแปลงของพนักงานขายอีกด้วยครับ” 
  
คุณ ณรัช มีมโนนันท์ 

ผู้บริหาร บริษัท เอเจ แอดวานซ์ เทคโนโลยี จํากัด (มหาชน) 
 
 
“ดิฉันต้องการยกระดับทักษะการขายของทีมงานเพ่ือให้สามารถก้าวไปสู่เป้าหมายท่ีไกลกว่า จึงได้เลือกคอร์ส Unlock 10X 
Sales Success ของ Team Success ให้ทีมงานได้เรียนรู้และพัฒนาความสามารถ ท้ังการหาลีดใหม่ ๆ การเปิดบทสนทนาและ
การนําเสนองานอย่างมืออาชีพ ตลอดจนการติดตามความคืบหน้าของงานไปจนถึงการปิดการขาย ซ่ึงอาจารย์โทน่ีได้ให้
ความความรู้ผ่านการบรรยายและการทําเวิร์กช็อปท่ีสนุกสนาน ท่ีสําคัญคือคอร์สน้ีได้ฝึกฝนการทํา account planning และ
การวิเคราะห์โครงการให้สามารถปิดการขายได้เร็วข้ึน ซ่ึงเป็นประโยชน์ต่อทีมขายเป็นอย่างมากค่ะ” 
  
Miss Thanaphorn Chaiwattanachai 



Head of Commercial - True Internet Data Center 
 
“ดิฉันต้องการหาวิทยากรเพ่ือมาเพ่ิมทักษะการขายให้ทีมงาน ซ่ึงมีต้ังแต่ประสบการณ์น้อย ไม่เคยขายสินค้า IT ไปถึง
พนักงานขายท่ีมีประสบการณ์ระดับนึงท่ีต้องการให้พวกเขาทําผลงานได้ดีมากข้ึน ซ่ึงเราได้เลือกอาจารย์โทน่ีมาสอนให้
ความรู้เพ่ือแก้ปัญหาการตามงานกับลูกค้าของเซลล์ยังทําไม่เป็น การ screen ลูกค้าท่ีถูกต้อง วิธีการปิดการขายให้ได้
มากข้ึน และอาจารย์โทน่ียังดูแลพวกเราต่อ โดยมีกลุ่มไลน์ให้เซลล์สอบถามปัญหาหลังการสอนจบได้ภายใน 1 เดือน
ด้วยค่ะ” 
 
คุณกุลยา  เจนธัญญารักษ์  
กรรมการบริษัท 
บริษัท สยามเทค แอนด์ ดีเวลล็อป จํากัด 
 
“ผมได้วางแผนกับผู้บริหารท่ีจะปรับปรุงทักษะด้านการขายให้กับพนักงานขายท่ีหน้าร้านสาขาท่ัวประเทศ เพราะเราอยาก
ปรับปรุงทักษะด้านการขายบางอย่างให้พนักงาน เช่น การสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้า การเข้าใจความต้องการของลูกค้า 
การส่ือสารกับลูกค้า การปิดการขาย 
 
ผมจึงได้เชิญอาจารยโทน่ีมาสอนในหัวข้อ การขายเชิงท่ีปรึกษา ความลับของนักปิดการขายรายได้ 10 เท่า ซ่ึงอาจารย์โทน่ีได้
แชร์ความรู้ท้ังในเร่ืองของ Growth Mindset  วิธีการสร้างความสัมพันธ์ท่ีกับลูกค้า และการสร้างความไว้วางใจให้เกิดข้ึน 
การฝึกด้านบุคลิกภาพ วิธีการส่ือสารพูดคุยกับลูกค้าอย่างมืออาชีพ การนําเสนอแบบเล่าเร่ือง story telling  และการปิด
การขาย โดยมีท้ังเน้ือหา มีกิจกรรมกลุ่ม และทําบทบาทสมมุติให้พนักงานได้ฝึกทําด้วย  ซ่ึงความรู้เหล่าน้ีได้ช่วยให้ทีมงาน
ขายของเรามีทักษะด้านการขายท่ีเพ่ิมมากข้ึน และพวกเขาจะได้นําไปใช้ในการทํางานได้เป็นอย่างดีครับ” 
 
คุณ สันติสุข เสนะ 
HR Training Manager - J.I.B. Computer Group Company Limited 
 
 
“ในฐานะท่ีพีชเป็นผู้จัดการดูแลทีมงานอยู่หลายคน การลงทุนเพ่ือการฝึกอบรมพนักงานขายของเราให้หาลูกค้าได้เก่ง
ข้ึน ปิดการขายได้เก่งข้ึนเป็นส่ิงท่ีคุ้มค่ามากค่ะ พีชกับทีม HR ได้เชิญอาจารย์โทน่ี ผู้มีประสบการณ์สูงด้านการขาย และ
ได้ปรับเน้ือหาให้เข้ากับความต้องการทางธุรกิจของเราอย่างมาก คอร์สของอาจารย์ให้ท้ังเน้ือหา และมีการปฎิบัติแบบ 
work shop and role play ท่ีสนุกสนาน ซ่ึงทีมงานของเรามีส่วนร่วมอย่างมากในกิจกรรมเหล่าน้ี 
 
หลังการฝึกอบรม พีชได้เร่ิมเห็นการเปล่ียนแปลงในทางท่ีดีข้ึนของทีมงาน ซ่ึงความรู้ท่ีได้จากการฝึกอบรมน้ีไม่เพียง
เทคนิคการขาย แต่ยังรวมถึงการบริหารความสัมพันธ์กับลูกค้าด้วยค่ะ ซ่ึงช่วยให้เรามีความสัมพันธ์ท่ีแข็งแกร่งข้ึนกับ
ลูกค้าใหม่ และกับลูกค้าปัจจุบันของเรา ทําให้เราสามารถรักษายอดขายท่ีดีในแต่ละเดือนได้ 
 
ขอบคุณอาจารย์โทน่ีมากค่ะ” 
 
 
คุณ กัญญาณัฐ ธีรนุพัฒนา (พีช)  



Assistant Director of Sales Department - Master Control Co.,Ltd. 
 
“ยุ้ยได้เชิญอาจารย์โทน่ีมาสอนในหลักสูตรอบรม ”ปิดยอดขายทะลุเป้าด้วยการขายเชิงท่ีปรึกษายุคใหม่” ให้กับ
พนักงานขายในโครงการบ้านของเรา ยุ้ยเองมีประสบการณ์มา 9 ปี  ก็รู้สึกฟัง อาจารย์แล้วได้เปิดทัศนะคติการขาย
ใหม่ๆ  และมีเทคนิคนําไปต่อยอดได้เพ่ิมข้ึน เพราะก็รู้สึกว่าท่ีผ่านมา  เราก็ยังเป็นนักขายระดับกลางไม่ได้เก่งมาก  มาฟัง 
อาจารย์ได้เทคนิคในการพูดปิดลูกค้าทําให้ม่ันใจมากข้ึนค่ะ  เพราะท่ีผ่านมาใช้ประสบการณ์ ไม่เคยได้ฝึกอบรม 
 
ยุ้ยและทีมงานจึงได้ความรู้มากๆเลยในด้านการขาย  เปิดมุมมองใหม่ๆให้กับทีมงาน ทําให้มีการพัฒนางานขายได้มาก
ข้ึนต่อไป และความรู้ท่ีอาจารย์สอนในคร้ังน้ีจะช่วยให้ทีมงานเราปิดการขายโครงการบ้านได้มากข้ึนในอนาคตค่ะ” 
 
คุณ ศศภัคค์ สกุลเศรษฐ์ (ยุ้ย) ผู้จัดการฝ่ายขาย 
บริษัท ภัทรเฮ้าส์ แอนด์ พร็อพเพอร์ต้ี จํากัด (มหาชน) 
 
 
"บริษัทเราอยู่ในช่วงกําลังเติบโต ไม่ได้มีกระบวนการขาย กระบวนการทํางานท่ีเป็นระบบมากนักและการเติบโตแบบก้าว
กระโดด ทําให้มีปริมาณบ้านในสต๊อค ท่ีก่อสร้างเสร็จ พร้อมให้ทีมงานเซลล์ขายให้ได้ตามเป้า ทําให้เราต้องคิดเร่ืองการ
ปรับกระบวนการขายเหล่าน้ีรวมท้ังพัฒนา ทีขายให้ทันเทรนทันสมัยให้เหมาะกับกลุ่มลูกค้าใหม่ และสมัยใหม่ หลังจากท่ี
ผมเล่าปัญหาเร่ืองน้ีให้คุณโทน่ีฟัง คุณโทน่ีได้ให้คําปรึกษาท่ีมีคุณค่า มีรายละเอียดท่ีชัดเจน และเป็นประโยชน์ต่อทีมงาน
ของเรา และสามารถนําไปใช้ผลจริงครับ" 
 
คุณ ศุภวัฒน์ รัตนธํารงกุล  
กรรมการผู้จัดการ - บริษัท ชนะสุ พร็อพเพอร์ต้ี จํากัด 
 
 
อาจารย์โทน่ีได้ให้คําปรึกษาทางธุรกิจท่ีดีมาก ทําให้ดิฉันได้เห็นมุมมองใหม่ๆในการทําธุรกิจและการบริหารทีมงานขาย
ให้มีประสิทธิภาพมากข้ึน และการฝึกอบรม Selling Success ทําให้มีการเปล่ียนผลลัพธ์ด้านการขายของทีมงานไป
ในทางท่ีดีข้ึนหลังจากการฝึกอบรมได้ไม่นาน 

 
คุณ สิริลักษณ์ พรหมพันธ์ุใจ กรรมการผู้จัดการ บริษัท สตาร์ เมดดิคัลไลน์ จํากัด 
 
 
คอร์สอ.โทน่ีสอนครบทุกข้ันตอน ละเอียด และมีเทคนิคเยอะ ท่ีชอบคือ เทคนิคการติดตามงาน และ เทคนิคการนําเสนอ 
ได้นําไปปรับใช้เยอะเลยค่ะ รอยอดปังๆเลยค่า 
 
Khun Chonthicha Sangpan  
CEO & Co-founder ท่ี GROWTHai CDP & Marketing Automation 
 
 
 

https://www.facebook.com/growthaiofficial


 

ตัวอย่างของลูกค้าองค์กรที่อ.โทนี่ได้เข้าไปฝึกอบรม และเป็นที่ปรึกษาทางธุรกิจ 

 
 

 
 



 
ช่องทางติดตาม อ.โทนี่ 
 
ติดต่อสอบถามรายละเอียดฝึกอบรม 063-598-9799 
Email: tony@teamsuccess.co.th  
 
Social Media รวมทุกช่องทางมีผู้ติดตามมากกว่า 35,000 คน 
 
Facebook page สูตรสําเร็จการขาย โดยอาจารย์โทน่ี  https://www.facebook.com/mastertonysellingsuccess  
คลิปของอ.โทน่ีด้านการขายและธุรกิจ https://www.youtube.com/@thesellingsuccess 
บทความของอ.โทน่ีและคอร์สออนไลน์ด้านการขายและธุรกิจ https://sellingsuccess.co/  
SkillLane คอร์สออนไลน์ ปลดล็อกยอดขาย ทะยาน 10 เท่า https://www.skilllane.com/courses/Unlock-10x-Sales-Success  
SkillLane คอร์สออนไลน์ สร้างรายได้หลักล้านด้วยการปิดการขายทางโทรศัพท์  
https://www.skilllane.com/courses/Make-Million-Income-on-the-Phone  
Conicle คอร์สออนไลน์ ปลดล็อกยอดขาย ทะยาน 10 เท่า https://coniclex.com/course/1102/?is_coniclex=true 
 
https://www.tiktok.com/@sellingsuccess 
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https://www.skilllane.com/courses/Unlock-10x-Sales-Success
https://www.skilllane.com/courses/Make-Million-Income-on-the-Phone
https://coniclex.com/course/1102/?is_coniclex=true
https://www.tiktok.com/@sellingsuccess

